
	
	
	Материал позволяет принципалу проверить договор на основные налоговые риски:
1. условие может повлечь ошибки, доначисление налогов, пени и штраф;
1. невыгодное условие (налогов заплатите больше);
1. условие влечет дополнительные обязанности по налогам.

Аналогичных рисков для агента не выявлено.
	



[bookmark: _GoBack]Налоговые риски по агентскому договору: что обязательно проверить принципалу

1. Кто агент
Риски
Если агент - гражданин, у вас могут быть обязанности налогового агента по НДФЛ. Также нужно начислить страховые взносы. Не выполните эти обязанности - вам грозят пени и штраф.
Рекомендации
Если агент - обычное физлицо (не ИП), с вознаграждения нужно удержать НДФЛ, начислить страховые взносы и сдать отчетность. Вы не сможете принять к вычету НДС с вознаграждения.
Если агент - ИП, то он сам платит налоги с доходов и страховые взносы. При этом проверьте, действует ли его статус.


2. Предмет договора
Риски
Не учесть расходы по налогу на прибыль, заплатить пени и штраф.
Рекомендации
В договоре должно быть четко и подробно написано, какие действия выполняет агент, для какого поручения его привлекают. Желательно, чтобы было понятно, почему вы не можете выполнить эти действия самостоятельно (у вас нет ресурсов, другая специфика, более затратно и т.п.). Проверьте, чтобы у агента были возможности и ресурсы для выполнения поручения, он вел реальную деятельность. Агентские договоры часто привлекают пристальное внимание проверяющих. Если инспекция посчитает сделку мнимой, то может исключить затраты по налогу на прибыль.

3. Порядок расчетов
Риски
Если по договору агент удерживает аванс по своему вознаграждению из предоплаты от покупателя, вы не можете заявить вычет НДС с аванса агенту.
Рекомендации
Установить, что аванс агенту вы платите со своего расчетного счета после поступления вам от агента предоплаты покупателя. Тогда вы сможете принять к вычету НДС с предоплаты агенту.
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	Не забудьте после окончательной оплаты агенту восстановить "авансовый" НДС с предоплаты.
	




4. Порядок перечисления оплаты агентом
Риски
Если агент участвует в расчетах и перечислит с задержкой оплату от покупателя, вы можете опоздать начислить и уплатить НДС, заплатить пени.
Рекомендации
Должен быть установлен срок, когда агент обязан перечислить вам оплату (предоплату) от покупателей, известить вас о дате ее поступления и передать копии счетов-фактур или данные из них (если действует от своего имени). Вы начисляете НДС на дату прихода средств на расчетный счет агента. В течение пяти дней вы должны выставить агенту счет-фактуру.

	[bookmark: P47]Пример условия договора
Агент сообщает Принципалу о каждом поступлении оплаты от покупателей (дата, сумма, наименование покупателя) и направляет выставленный покупателю счет-фактуру в электронной форме или его отсканированный экземпляр. Эти сведения и документы направляются на электронную почту Принципала, указанную в разделе "Адреса и реквизиты сторон", в течение трех рабочих дней со дня поступления денежных средств на расчетный счет Агента.



5. Отчет агента
Риски
Не учесть расходы по налогу на прибыль, заплатить пени и штраф.
Рекомендации
Должно быть указано, какую информацию должен включить агент в свой отчет: какие конкретно действия он выполнял и в какие сроки, какие результаты получил. Кроме того, отчет должен содержать реквизиты первичного документа. Поэтому форму отчета лучше включить в приложение к договору.
Если требований к отчету в договоре нет, агент вправе подготовить его в произвольной форме. Отсутствие в отчете обязательных реквизитов, неполная информация могут вызвать претензии налоговых органов. Они могут исключить из расчета налога на прибыль затраты на вознаграждение агенту и возмещение ему расходов.
	
	[image: ]
	Скачать готовую форму:

Образец агентского договора на реализацию товара
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